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Immobilienmarkt so lebendig wie selten
Hausverkäufer treffen sich zum Vortrag und Workshop  

Die zweite Auflage der Vortragsreihe „Wie verkaufe ich meine Immobilie ohne Mak-
ler?“ füllte wieder den Saal im Gemeindezentrum St. Maria Himmelfahrt in Gelsenkir-
chen-Buer mit über 70 Teilnehmern.

„Unser Anliegen bei dieser Reihe ist es unter anderem, einen besseren Blick auf das tat-
sächliche Volumen gehandelter Häuser und Grundstücke im Stadtgebiet zu bekommen“, 
erklärt Veranstalter Ralf Robert Hundt vom Immobilien-Management Hundt. Nicht zuletzt 
deshalb bekam die Veranstaltung prominente Unterstützung durch das deutschsprachige 
Immobilienportal „ImmobilienScout24.de“. Die Marktführer aus dem Internet beteiligten sich 
unter anderem an den Werbemaßnahmen im Vorfeld der zweiten Info-Veranstaltung.

Insgesamt konnte die Unternehmensgruppe Hundt nun an den ersten beiden Abenden in 
der Summe mehr als 150 Besucher begrüßen. Entgegen der im überwiegenden Teil der 
Branche eher als „verhalten“ bezeichneten Dynamik im Immobiliengeschäft Ruhrgebiet, be-
weist dies, dass durchaus Leben in dem Segment ist. Fraglich ist es, ob sich der Aufwand 
für einen Makler lohnt, eine Veranstaltung durchzuführen, die seinen potenziellen Kunden 
darlegt, wie sie ohne ihn Geschäfte machen können. „Durchaus!“, ist die spontane Antwort 
von Ralf Robert Hundt. „Ein beachtlicher Teil der Besucher erfährt erst durch unseren Vor-
trag, welcher Aufwand tatsächlich hinter dem Verkauf eines Hauses steckt. Ich werde sicher 
keine Zahlen nennen, aber der eine oder andere Gast kommt am Ende des Abends schon 
auf uns zu und informiert sich“, so der Bueraner Profi. „Und dies ist dann eine weitere wich-
tige Erfahrung für unsere Interessenten, dass die Investition in eine professionelle Beglei-
tung zum Hausverkauf durchaus leichter zu verkraften ist, als der Versuch, im Alleingang zu 
verkaufen.“

Die Transparenz am Markt, die sich durch seine Veranstaltungen ergibt, nutzt nach Ansicht 
von Ralf Robert Hundt der gesamten Branche. „Der Erfolg beim Handel mit privaten Im-
mobilien ist eine reine Frage der Qualität des Maklers. Das Vertrauensverhältnis zwischen 
Dienstleister und Kunde ist zum Beispiel ein sehr sensibles Gerüst, das sich nur mit viel 
Erfahrung und Menschenkenntnis aufbauen und erhalten lässt. Insofern belebt Wettbewerb 
das Geschäft und jeder ist aufgefordert, sein Bestmögliches zu geben um am Ende des 
Tages den Erfolg verbuchen zu können.“ Der Immobilienprofi vertritt die Ansicht, dass seine 
Branche, die bekannter Maßen nicht immer im besten Licht gesehen und präsentiert wird, 
durch den offenen Umgang mit der potenziellen Klientel nur Pluspunkte sammeln kann.

Hundt plant vor diesem Hintergrund seine Veranstaltungsreihe in den Kreis der Makler-
Kollegen hinein zu erweitern. Seiner Ansicht nach geht er mit dieser Unterstützung seines 
direkten Wettbewerbs nicht zu weit. „Unser Berufszweig ist klassisch am besten beraten, 
indem sich Netzwerke bilden. 
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Unternehmensporträt:
Die Unternehmensgruppe Immobilien-Management Hundt wurde 1999 mit Sitz in Gelsenkirchen-
Buer gegründet. Die vom Inhaber Ralf Robert Hundt geführte Unternehmensgruppe besteht heu-
te aus drei Einzelfirmen, die sich schwerpunktmäßig mit der professionellen Vermarktung und 
Bewertung von Grundbesitz beschäftigen. Unseren Kunden steht ein qualifiziertes Team von 
Immobilienmaklern/-beratern, Sachverständigen und Architekten zur Verfügung. Ein wesentlicher 
Bestandteil der Unternehmenskultur ist die Qualifikation von Mitarbeitern. Wir sind anerkannter 
Ausbildungsbetrieb der IHK Nord-Westfalen. Unser Tätigkeitsfeld erstreckt sich über das gesamte 
Ruhrgebiet und Münsterland. 
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Wir Makler können nur in der aktiven Zusammenarbeit und dem ständigen Austausch nach-
haltig erfolgreich sein. Dies ist eine Erkenntnis, zu der jeder kommt, der seine Kontakte so 
breit streut, wie es zum Beispiel in unserem „Competence Club für Immobilienprofis„ der Fall 
ist.“

Weitere Informationen über die Vortragsreihen für Privatpersonen oder Profis kön-
nen jederzeit über die Internetseite des Unternehmensgruppe Hundt abgerufen werden:  
www.hausverkauf.info


